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Bolagsfakta & branschtillhörighet

Bransch (SNI) 43.210 · Elinstallationer

Juridisk form Aktiebolag

Registrerad 2012-03-14

Säte Örebro

Storleksklass (anställda) 20-49 anställda

Omsättningsklass 50 000-99 999 tkr

Koncern Nej

Hälsoindex & nyckeltal 1 av 6 över median

80 / 100 STARKT

Hälsoindex 0–100 beräknas separat mot fasta målvärden för åtta komponenter. "X av N över median" är en direkt SCB-jämförelse av de 
sex mått där median finns: soliditet, kassalikviditet, räntetäckning, rörelsemarginal, avkastning och omsättningstillväxt. YTD är huvudtal; 
r12 visas som komplement.

NYCKELTAL VÄRDE BEDÖMNING BRANSCH

Soliditet 24,7 %
19,9 % bokfört

STABIL Median 57,0 %

Kassalikviditet 148,1 % STABIL Median 221,0 %

Räntetäckningsgrad 23,1 ggr
11,6 ggr r12

STABIL Median 65,5 ggr

Rörelsemarginal 4,9 %
6,1 % r12

STABIL Median 6,2 %

Avkastn. tot. kapital 6,4 %
18,6 % r12

STABIL Median 13,1 %

Omsättning YoY +17,5 %
+24,0 % r12

STARK Median +0,0 %

Op. kassaflöde % av oms +4,9 % STABIL —

Altman Z' (konkursrisk) 3,56 LÅG —

* Medianvärden (SCB) matchas mot bolagets SNI-bransch · alla storleksklasser · 2024. Saknas medianvärde visas "—".



Ställning · 2026 t.o.m. 2026-05-31

Balansomslutning 20 162 tkr Justerat eget kapital 4 986 tkr

Likvida medel 1 311 tkr Nettoomsättning (YTD) 26 230 tkr

Rörelseresultat (YTD) 1 287 tkr Årets resultat (YTD) 1 232 tkr

Resultat, omsättning & likvida medel · per månad

■ Resultat (vinst) ■ Förlust — Omsättning ■ Likvida medel
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Koncentration · störst kund & leverantör (senaste 12 mån)

Kunder · försäljning

Klockarbyns Fastigheter AB 33 %

Bostads AB Örvik 9 %

Tunabo Kommun 8 %

Grävfast Entreprenad AB 7 %

Bostads AB Gråfors 7 %

Leverantörer · inköp

Volt & Vatten Norden AB 25 %

Nordrör System AB 20 %

Eksö Materialdepå AB 16 %

Klippa VVS AB 7 %

Termo-Snabb VVS AB 6 %



AI-analys
Fråga: Gör en finansiell genomlysning inför ett förvärv: tillväxtkvalitet (lönsam eller förlustdriven), lönsamhet, kassaflöde och 
skuldsättning med trend – samt de viktigaste frågorna att ställa till säljaren.

Analysen identifierar finansiella signaler och frågor. Förvärvaren gör den slutliga bedömningen.

Sammanfattning
Installation AB (556000-0008) är ett växande installationsbolag med lönsam tillväxt, god kassagenerering och fungerande 
betalningsförmåga, men med relativt svagare kapitalstyrka än branschmedianen och tydlig kundkoncentration. En 
större utdelning om 2,4 MSEK har nyligen genomförts samtidigt som checkräkningskrediten utnyttjats – kronologin är tydlig 
men sambandet behöver utredas vidare inför ett förvärv.

Bolagsfakta
•  Bolag: Installation AB, org.nr 556000-0008
•  Status: AKTIV
•  Juridisk form: Aktiebolag
•  Ort: Örebro
•  Verksamhet: El- och VVS-installationer samt service- och underhållsuppdrag
•  SNI: 43.210 Elinstallationer
•  Registreringsdatum: 2012-03-14
•  Aktiekapital: 100 TSEK (ur balansräkning; halva aktiekapitalet = 50 TSEK)

Lönsamhet & tillväxt

Nivå (räkenskapsåret 2026, jan–maj)
•  Nettoomsättning: 26 229 TSEK
•  Rörelseresultat: 1 287 TSEK
•  Årets resultat: 1 232 TSEK (avrundat från 1 231,5 TSEK)
•  Rörelsemarginal: 4,9 % (YTD)
•  Avkastning på totalt kapital: 6,4 % (YTD)
•  Omsättningstillväxt: 17,5 % (YTD jämfört med föregående års YTD)

Bolaget visar därmed positiv lönsamhet samtidigt som omsättningen växer.

Trend (rullande 12 månader)
•  Rörelsemarginal R12: 6,1 %
•  Avkastning på totalt kapital R12: 18,6 %
•  Omsättningstillväxt R12: 24,0 %
•  Räntetäckningsgrad R12: 11,6 ggr

Rullande 12-månadersmått visar stabil och god lönsamhet samt stark tillväxt över tid.

Tillväxtkvalitet
•  Tillväxten är lönsam, inte förlustdriven:
•  Rörelsemarginalen är positiv både YTD (4,9 %) och R12 (6,1 %).
•  Avkastning på totalt kapital är positiv och relativt hög på R12 (18,6 %).
•  Resultatprofil:
•  Resultatet innehåller en realisationsvinst avyttring servicebilar om 1 000 TSEK, vilket är en engångspost som höjer 
resultatet.
•  Underliggande rörelseresultat utan denna post är lägre än rapporterat, vilket är viktigt vid normalisering inför värdering.

Affärs- och kundstruktur
•  Kundkoncentration:



•  Klockarbyns Fastigheter AB: 19 637 TSEK (33,3 % av försäljningen).
•  Flera andra större kunder: Bostads AB Örvik (5 187 TSEK), Tunabo Kommun (4 593 TSEK), Grävfast Entreprenad AB (4 211 
TSEK), m.fl.
•  Projektkoncentration:
•  Dimensionen ”Projekt” innehåller ett projekt: ”Ramavtal Klockarbyns Fastigheter 2026” med 9 180 TSEK (100 %) av 
projektvolymen.
•  Kostnadsställen:
•  VVS: 7 206 TSEK (87,5 %)
•  El: 585 TSEK (7,1 %)
•  Service: -444 TSEK (-5,4 %) – serviceverksamheten visar negativt bidrag i denna period.

Sammanfattningsvis är tillväxten tydligt koncentrerad till ett fåtal större kunder och ett stort ramavtal, med en 
servicegren som för närvarande är förlustdrivande.

Likviditet & kassaflöde

Nivå per 2026-05-31
•  Kassalikviditet: 148,1 %
•  Likvida medel: 1 311 TSEK
•  Operativt kassaflöde: 1 276 TSEK (jan–maj)
•  Operativt kassaflöde i relation till omsättning: 4,9 %

Kassalikviditeten över 100 % och positivt operativt kassaflöde visar på god kortsiktig betalningsförmåga.

Kassaflödeskvalitet
•  Rörelseresultat: 1 287 TSEK
•  Operativt kassaflöde: 1 276 TSEK

Dessa ligger mycket nära varandra, vilket innebär att resultatet i huvudsak är kassastött.

Övriga kassaflöden jan–maj 2026:

•  Investeringsverksamhet: -635 TSEK (netto utflöde)
•  Finansieringsverksamhet: -1 550 TSEK (netto utflöde)
•  Förändring likvida medel: -909 TSEK
•  Kassaflödesavstämning: avstämningsdifferens 0, vilket indikerar att kassaflödesrapporten är konsistent.

Betalningsmönster (nära cutoff)
•  Återkommande leverantörsbetalningar på 1,3–3,2 MSEK (t.ex. 2026-05-27: -3 236 TSEK; 2026-04-27: -1 724 TSEK).
•  Löner: ca -1 057 TSEK per månad (mars, april, maj 2026).
•  Arbetsgivardeklarationer: ca -927 TSEK per månad (mars, april, maj 2026).
•  Stora kundinbetalningar från Klockarbyns Fastigheter AB (2 180–2 410 TSEK) och Bostads AB Örvik (910 TSEK).

Mönstret visar regelbundna betalningar av löner, skatter och leverantörer, finansierade av stora projektinbetalningar.

Soliditet & skuldsättning

Nivå per 2026-05-31
•  Balansomslutning: 20 162 TSEK
•  Justerat eget kapital: 4 986 TSEK
•  Soliditet (inkl årets resultat): 24,7 %
•  Soliditet (bokfört EK exkl årets resultat): 19,9 %
•  Räntetäckningsgrad: 23,1 ggr (YTD)

Soliditeten är positiv men relativt låg, särskilt i jämförelse med branschmedianen (se branschavsnitt).

Trend
•  Under 2024 steg soliditeten från ca 24–30 % i början av året till 38,7 % per 2024-12.
•  Under 2025 låg soliditeten huvudsakligen i intervallet 31–37 %.



•  Under 2026 har soliditeten legat kring 33–35 % (jan–apr) men faller till 24,7 % i maj.

Fallet i maj 2026 sammanfaller med:

•  Utdelning enligt årsstämmobeslut 2 400 TSEK (verifikat B1, 2026-05-19):
•  Konto 2091 Balanserad vinst eller förlust debet 2 400 TSEK.
•  Konto 1930 Företagskonto utbetalning -2 400 TSEK samma dag.
•  Utnyttjande checkräkningskredit 2 400 TSEK (verifikat B99, 2026-05-29):
•  Konto 2330 Checkräkningskredit kredit -2 400 TSEK.
•  Konto 1930 Företagskonto inbetalning +2 400 TSEK samma dag.

Kronologin visar att:

•  Först betalades utdelningen ut från företagskontot (19 maj).
•  Tio dagar senare ökades checkräkningskrediten med motsvarande belopp (29 maj), vilket tillförde likviditet till 
företagskontot.

Detta är en tidsmässig följd, men det framgår inte enbart av bokföringen om checkkrediten var avsedd att finansiera 
utdelningen eller om den primärt avsåg rörelsekapital. Detta behöver därför utredas vidare med säljaren.

Skuldsättning och räntetäckning
•  Checkräkningskrediten används aktivt:
•  Återbetalning 800 TSEK 2026-03-31 (utbetalning från företagskonto).
•  Utnyttjande 2 400 TSEK 2026-05-29 (inbetalning till företagskonto).
•  Räntetäckningsgrad:
•  23,1 ggr (YTD 2026).
•  11,6 ggr (R12 per 2026-05).

Detta indikerar att bolaget har god förmåga att bära sina räntekostnader, trots ökad skuldsättning via checkkredit.

Branschjämförelse
Branschfacit (SNI 43.210, alla storleksklasser):

> 1 av 6 jämförbara YTD-nyckeltal ligger på eller över SCB-medianen.

Detaljerad jämförelse (YTD):

•  Soliditet: Bolaget 24,7 %, median 57,0 % – under.
•  Kassalikviditet: Bolaget 148,1 %, median 221,0 % – under.
•  Räntetäckningsgrad: Bolaget 23,1, median 65,5 – under.
•  Rörelsemarginal: Bolaget 4,9 %, median 6,2 % – under.
•  Avkastning på totalt kapital: Bolaget 6,4 %, median 13,1 % – under.
•  Omsättningstillväxt: Bolaget 17,5 %, median 0,0 % – på eller över medianen.

Sammanfattning: Bolaget växer betydligt snabbare än medianen, men har lägre soliditet, lägre lönsamhet och lägre 
räntetäckningsgrad än branschmedianen.

Hälsoindex & Altman-trend
•  Hälsoindex: 80/100
•  Komponentpoäng:
•  Soliditet: 9/15
•  Likviditet: 12/12
•  Räntetäckning: 10/10
•  Lönsamhet: 7/15
•  Avkastning (ROA): 7/13
•  Tillväxt: 10/10
•  Operativt kassaflöde: 10/10
•  Altman Z: 15/15
•  Altman Z: 3,56 per 2026-05.



Trendmässigt (2024–2026):

•  Altman Z har stigit från låga nivåer runt 0,75 i början av 2024 till nivåer över 3 från andra halvåret 2024 och framåt.
•  Detta speglar förbättrad finansiell hälsa över tid, trots senare utdelning och ökad checkkredit.

Varningssignaler & avvikelser
! Relativt låg soliditet och försvagning i maj 2026

•  Soliditet 24,7 % är klart under branschmedianen 57,0 % och lägre än bolagets nivåer under 2024–2025 (ofta 30–38 %).
•  Fallet i maj 2026 sammanfaller med utdelning 2,4 MSEK och ökat checkkreditsutnyttjande, vilket minskar kapitalbuf-
ferten.

! Tidsmässig koppling mellan utdelning och checkkredit

•  2026-05-19: Utdelning 2,4 MSEK bokförs och betalas ut från företagskontot.
•  2026-05-29: Checkräkningskrediten utnyttjas med 2,4 MSEK, som sätts in på företagskontot.
•  Kronologin visar att en stor utdelning följs av ett lika stort kreditutnyttjande, men det går inte enbart av detta att 
fastslå att krediten finansierade utdelningen. Syftet och beslutsunderlaget behöver utredas med säljaren.

! Kund- och projektkoncentration

•  En kund, Klockarbyns Fastigheter AB, står för 33,3 % av försäljningen.
•  Ett ramavtal kopplat till denna kund står för 9 180 TSEK i projektvolym.
•  Detta innebär betydande beroende av en enskild kund och ett stort ramavtal.

! Förlustdrivande serviceverksamhet

•  Kostnadsstället Service visar -444 TSEK.
•  Detta tyder på att servicebenet för närvarande drar ned totalresultatet.

! Resultat påverkat av engångsvinst

•  Realisationsvinst avyttring servicebilar om 1 000 TSEK.
•  Vid värdering bör normaliserat resultat beräknas utan denna engångspost.

Det finns ingen indikation i underlaget på att eget kapital skulle vara under halva aktiekapitalet; justerat eget kapital är 4 
986 TSEK, vilket är långt över 50 TSEK.

Fristdag enligt konkurslagstiftningen framgår inte av underlaget, och cutoff-datumet 2026-05-31 är inte fristdag.

Att bevaka framåt + rekommenderade åtgärder
Övergripande bedömning: Installation AB uppvisar lönsam tillväxt, god kassaflödeskvalitet och fungerande 
betalningsförmåga, men med relativt svagare kapitalstyrka än branschmedianen, tydlig kundkoncentration och en 
stor utdelning i nära anslutning till ökat checkkreditsutnyttjande. Dessa punkter är centrala i en förvärvsdiskussion.

Viktigaste frågor att ställa till säljaren
Tillväxt, orderstock och lönsamhet

•  Hur ser orderstock och pipeline ut, särskilt kopplat till Klockarbyns Fastigheter AB och ”Ramavtal Klockarbyns Fastigheter 
2026” (volym, löptid, förlängningsmöjligheter)?
•  Hur bedömer ni hållbarheten i nuvarande marginaler (materialpriser, löner, konkurrens i upphandlingar)?
•  Hur stor del av resultatet 2025–2026 bedömer ni som engångskaraktär, t.ex. realisationsvinsten på servicebilar om 1 
000 TSEK?

Kund- och projektkoncentration

•  Vilka kontraktsvillkor gäller för de största kunderna (särskilt Klockarbyns Fastigheter AB, kommuner och större 
bostadsbolag): löptider, uppsägningsvillkor, indexering?
•  Finns det pågående eller riskerade tvister, viten eller större reklamationer i något av huvudprojekten?

Serviceverksamheten

•  Vad förklarar det negativa utfallet på kostnadsstället Service (-444 TSEK)?
•  Vilka åtgärder har vidtagits eller planeras för att förbättra lönsamheten i serviceverksamheten?

Kassaflöde, utdelning och checkkredit



•  Vilket beslutsunderlag låg bakom utdelningen på 2,4 MSEK våren 2026 (motivering, bedömning av kapitalbehov efter 
utdelning)?
•  Hur resonerade ni kring tidpunkten för utdelningen i förhållande till utnyttjandet av checkräkningskrediten 10 dagar 
senare?
•  Vilka villkor gäller för checkräkningskrediten (limit, ränta, säkerheter, eventuella kovenanter)?
•  Finns det planer på ytterligare utdelningar eller ägaruttag före ett tillträde?

Kapitalstruktur och investeringsbehov

•  Hur ser ni på bolagets kapitalbehov framåt givet tillväxttakten – bedömer ni att nuvarande eget kapital och kreditramar 
är tillräckliga?
•  Vilka framtida investeringar förväntas (fordon, verktyg, IT, lokaler) och hur planeras dessa finansieras?

Projektredovisning och riskhantering

•  Hur arbetar ni med värdering av pågående arbeten (t.ex. återkommande värderingar 150–325 TSEK) – finns 
dokumenterade kalkyler och uppföljning per projekt?
•  Finns det projekt med låga eller negativa marginaler som ännu inte fullt ut syns i resultatet?

Personal och organisation

•  Hur ser bemanningen ut (antal montörer, tjänstemän, nyckelpersoner) och hur känslig är verksamheten för förlust av 
nyckelpersoner?
•  Hur hanterar ni rekrytering och löneutveckling i en konkurrensutsatt installationsbransch?

Övriga risk- och kontrollfrågor

•  Finns några pågående eller hotande tvister, skatteärenden eller myndighetsprocesser?
•  Hur ser bolagets försäkringsskydd ut (företags-, ansvar- och projektförsäkringar) i relation till de större entreprena-
derna?

Samlad slutsats: Installation AB framstår som ett operativt starkt och kassaflödespositivt bolag med lönsam tillväxt, 
men med kapitalstruktur, kundkoncentration och utdelnings-/kreditkronologi som kräver fördjupad dialog och 
dokumentation inför ett förvärvsbeslut.



Bilaga · Så räknas siffrorna
Allt baseras på de inlästa SIE-filerna; branschjämförelser på SCB-statistik och bolagsfakta på Bolagsverket.

Nyckeltal
Flödesmått (marginal, tillväxt, kassaflöde) visas som YTD — ackumulerat från räkenskapsårets början t.o.m. vald period — med rullande 12 
månader som grå sidosiffra. Ställningsmått (soliditet, likviditet, Altman) mäts vid periodens slut. Kontogrupperna avser BAS (tvåsiffrig nivå, t.ex. 
30 = nettoomsättning).

Soliditet
Justerat eget kapital ÷ balansomslutning

Hur stor andel av tillgångarna som är finansierade med eget kapital i stället för skulder. Visas både inkl. årets upparbetade resultat efter 
beräknad skatt (huvudsiffra) och som bokförd soliditet exkl. årets resultat.
Konton: Justerat EK = eget kapital (grupp 20) + årets resultat efter beräknad skatt (gällande bolagsskattesats, 20,6 % sedan 2021, matchad 
mot rätt räkenskapsår; redan bokförd skatt dubbelräknas inte, 0 vid förlust) + EK-andelen av obeskattade reserver (grupp 21 x (1 - skattesats)). 
Balansomslutning = summan av positiva tillgångsgrupper (10–19).
Högre är mer motståndskraftigt. Jämförs mot SCB-median.

Kassalikviditet
(Omsättningstillgångar - varulager) ÷ kortfristiga skulder

Förmågan att betala kortfristiga skulder med likvida och snabbt realiserbara tillgångar, utan att sälja lager.
Konton: Täljare = grupp 15, 16, 17 och 19 (positiv UB). Nämnare = grupp 24–29 (negativ UB). Varulager (14) och kortfristiga placeringar (18) räknas 
inte in.
100 % = kortfristiga skulder täcks precis. Under 100 % är en varningssignal.

Räntetäckningsgrad
(Rörelseresultat + finansiella intäkter) ÷ finansiella kostnader

Hur många gånger resultatet räcker till att betala räntekostnaderna.
Konton: Rörelseresultat (grupp 30–79) + finansiella intäkter (grupp 80–83), delat med finansiella kostnader (grupp 84–86).
Under 1 ggr = resultatet täcker inte räntorna. Saknas räntekostnader är måttet ej tillämpligt.

Rörelsemarginal
Rörelseresultat ÷ rörelsens intäkter

Hur många procent av intäkterna som blir kvar efter rörelsens kostnader, före finansiella poster och skatt.
Konton: Rörelseresultat = BAS-klass 3–7 (grupp 30–79). Rörelsens intäkter = BAS-klass 3 (grupp 30–39, dvs nettoomsättning 30–37 + övriga 
rörelseintäkter 38–39).
Negativ marginal = rörelsen går med förlust.

Avkastning på totalt kapital
Resultat före räntekostnader ÷ genomsnittlig balansomslutning

Hur effektivt bolaget förräntar allt kapital som är bundet i verksamheten, oavsett finansiering.
Konton: Täljare = grupp 30–83 (rörelseresultat + finansiella intäkter). Nämnare = genomsnittlig balansomslutning (totala tillgångar) över rull-12.
Högre är bättre. Negativ = tillgångarna förstör värde under perioden.

Omsättningstillväxt (YoY)
(Intäkter i år - samma period föregående år) ÷ |föregående år|

Förändring i rörelsens intäkter jämfört med motsvarande period föregående räkenskapsår.
Konton: Rörelsens intäkter = BAS-klass 3 (grupp 30–39), innevarande YTD mot föregående års YTD.
Positivt = växande, negativt = krympande.

Operativt kassaflöde i % av omsättning
Operativt kassaflöde ÷ rörelsens intäkter

Hur stor del av intäkterna som blir verkligt kassaflöde från den löpande verksamheten.
Konton: Operativt kassaflöde = resultat (grupp 30–89, exkl. konto 8999) + återlagda avskrivningar (grupp 78) - förändring i rörelsekapital (grupp 
15–18, 22, 24–29). Delas med rörelsens intäkter (grupp 30–39).
Negativt = rörelsen förbrukar likviditet. SCB publicerar ingen branschmedian för detta.

Altman Z' (konkursrisk)
0,717·(RK/TT) + 0,847·(EK/TT) + 3,107·(EBIT/TT) + 0,420·(EK/skuld) + 0,998·(oms/TT)

En sammanvägd konkursriskindikator (Z'-modellen för onoterade bolag). Ju lägre Z, desto högre finansiell stress.
Konton: RK (rörelsekapital) = oms.tillgångar (15–17, 19) - kortfr. skulder (24–29). EK = justerat eget kapital. EBIT = grupp 30–87 (exkl. 8999). Skuld 
= grupp 19, 22, 23, 24–29. Oms = nettoomsättning (30–37). TT = balansomslutning.
Z > 2,9 = låg risk · 1,23–2,9 = osäker zon · < 1,23 = hög risk.



Hälsoindex (0–100)
Ett sammanvägt index av åtta komponenter. Indexpoängen beräknas mot fasta målvärden, inte mot SCB-medianen som visas bredvid nyckeltalen. 
Varje komponent ger poäng (faktiskt värde mot ett målvärde, kapat vid komponentens maxvikt) och summan normaliseras till 0–100. Mått som 
inte är tillämpliga för bolaget (t.ex. räntetäckning för ett skuldfritt bolag) vägs bort så att bolaget bara bedöms på det som gäller det.

Komponenter och vikter
Soliditet 15 · Kassalikviditet 12 · Räntetäckning 10 · Rörelsemarginal 15 · Avkastning tot. kapital 13 · 

Tillväxt 10 · Operativt kassaflöde 10 · Altman Z' 15  (summa 100)

Varje komponent når full poäng vid ett målvärde: soliditet 40 %, kassalikviditet 150 %, räntetäckning 5 ggr, rörelsemarginal 10 %, avkastning 
+15 %, tillväxt +5 %, op. kassaflöde +5 %, Altman 2,9. Bygger på samma underlag som nyckeltalen ovan.

Fastighetsbolag (SNI 68)
För fastighetsbolag exkluderas Altman Z' ur hälsoindexet — modellen är konstruerad för rörelse-/tillverkningsbolag och underskattar 
systematiskt fastighet (EBIT- och omsättningstermerna är små relativt fastighetsvärdet, så även ett ~skuldfritt fastighetsbolag når bara 
Z'~2,6). Altmans vikt fördelas om på övriga komponenter. Målvärdena för avkastning (full poäng vid 5 % i st.f. 15 %) och räntetäckning 
(2,5x i st.f. 5x) sänks till sektorns normalnivå.
Altman Z' visas fortfarande som nyckeltal, men märks ”ej i index” och påverkar inte poängen.

Zoner
Indexet färgsätts: 75–100 starkt · 50–74 stabilt · 30–49 svagt · 0–29 kritiskt.
Indexet är en snabb sammanfattning — läs alltid de enskilda nyckeltalen för nyansen.

Kund- och leverantörskoncentration
Visar de största motparterna sett till de senaste 12 månaderna, hämtade ur de SIE-utvunna reskontratexterna.

Andel
Motpartens belopp ÷ summan av alla motparter (12 mån)

Kunder = försäljning per kund, leverantörer = inköp per leverantör. Samma motpart med olika fakturanummer slås ihop, och generiska 
texter (faktura, påminnelse, ränta m.m.) filtreras bort.
Konton: Kunder = reskontratexter på intäktsrader (kontorubrik klass 3). Leverantörer = reskontratexter på kostnadsrader (kontorubrik klass 4–6).
Hög andel hos en enskild motpart = koncentrationsrisk: att tappa den kunden, eller ett beroende av den leverantören, slår hårt.

Branschjämförelse (SCB-median)

Medianvärde
Jämförelsen baseras i nuvarande version på SCB:s branschstatistik för bolagets näringsgren (SNI), samtliga storleksklasser (TOT). Om 
femsiffrig SNI saknar ett mått används tvåsiffrig branschnivå som reserv. 'X av N över median' räknar hur många av sex jämförbara 
nyckeltal som ligger på eller över branschens median: soliditet, kassalikviditet, räntetäckning, rörelsemarginal, avkastning på totalt kapital 
och omsättningstillväxt. Operativt kassaflöde och Altman Z' saknar SCB-median och ingår inte i räknaren.
Saknas median visas '—' — antingen för att SNI inte kunnat fastställas, för att branschen inte finns i SCB-underlaget, eller för mått (op. kassaflöde, 
Altman) där SCB inte publicerar median.

Bedömning (STARK · STABIL · SVAG · KRITISK)
Färgmarkeringen vid varje nyckeltal är en separat snabbedömning: STARK = på eller över median; STABIL = nära median eller över en 
absolut trygg nivå; SVAG = tydligt under median; KRITISK = i botten av branschen (under halva medianen och under branschens undre 
kvartil) eller negativt. Den är alltså inte samma beräkning som Hälsoindexets fasta komponentpoäng.
Tillväxt (omsättning YoY) bedöms på absolut nivå i stället för mot median — en mindre nedgång är SVAG, inte KRITISK; endast ett brant fall flaggas 
KRITISK.

Om rapporten
Rapporten är ett beslutsunderlag i en due diligence, inte investeringsråd eller en garanti för målbolagets skick. Där en AI-analys ingår kan 
den innehålla fel och bör stämmas av mot underlaget. Slutsatser och ansvar ligger hos den som upprättat och använder rapporten.
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